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generated by our partners from their previous experiences and careers with the Big Four fims,
Andersen, KPMG, Deloitte and PwC. But, prior to joining MGI, with no intemational representation,
even with such strong connections, we were unable to sell audit or nor-audit senvices to these
MGI MEMBER clints
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We joined MG last October and started a program of visits to these corporations, now able to
DOING BUSINESS introduce ourselves as a firm with international representation
GUIDES
We ae pleased to tell you that the program of visits has led to signing new engagements with
CONTACT MGI Bayer, Bridgestone Firestone, Oster, DirecTV, Discovery Channel and FOGADE, a Venezuelan
Government organization requiting intemational representation for audit fims. These are small
HOME engagements, but we are optimistic that these successes will lead to more in the future.

Multinational corporations are our first target with government organizations our second. We have
started talks with some of the multinational corporations about the senvices we can provide,
including General Mators. And, we are cofident that new engagements wil result from these
discussions
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Introducción
La idea de analizar el perfil de los miembros de RichDadClub.es y, por tanto, extraer conclusiones sobre la determinación del grupo en la búsqueda de la libertad financiera nos llevó a algunos miembros del club y a si principal promotor a plantear la posibilidad de realizar un estudio.

El análisis partía de la hipótesis de que no todos los miembros del club son capaces de aplicar los preceptos de Kiyosaki para la búsqueda de la libertad financiera. Queríamos ir más allá y, en función de esa hipótesis, analizar cuáles podrían ser las causas de esa incapacidad y si existen expectativas a futuro entre los miembros de que ello pueda ser posible.

Esa hipótesis surgió de la impresión de la existencia de reiteradas dudas y debates generados en el blog respecto a las diferentes alternativas de inversión.

Metodología

Se elaboró una encuesta con preguntas cerradas y abiertas que permitía la recopilación de información respecto al perfil de la población analizada, su comportamiento respecto a las alternativas de inversión y grado de éxito alcanzado.

Para una mínima significación del análisis se necesitaban, al menos, 30 respuestas (cifra a partir de la cual se puede estimar que los resultados de la muestra se asemejarán al comportamiento de una población con una distribución normal)

Por desgracia y pese a que tratamos insistentemente de recopilar el máximo de participación, sólo obtuvimos 28 respuestas. En principio se dudó sobre la idoneidad de continuar con el análisis y, si bien, la muestra no es suficientemente significativa como para aseverar conclusión alguna, si nos sirve para marcar una ruta de lo que debemos promover en pos de la aplicación de los preceptos de Kiyosaki

Resultados

Edad: Casi un 50% de los encuestados se encuentra entre los 30 y los 40, cifra que se incrementa hasta el 70% por debajo de los 40 años.

Sexo: El 75% de los encuestados eran hombres.

Estado civil: La proporción es prácticamente similar, un poco a favor de los casados (un 53% de la muestra).

Ubicación geográfica: el 30% de los encuestados contestaban desde América, el resto, desde Europa, un 10% del total desde fuera de España.

Hijos: el 65% de los encuestados declara no tener hijos a su cargo. El porcentaje restante se reparte equitativamente entre los que tienen 1, 2 y 3 hijos. Sólo un 3% declara tener más de tres hijos.

Nivel de estudios: Casi el 70% de los encuestados tiene una formación equivalente o superior a una diplomatura (es decir, diplomados, licenciados y postgraduados).

La mayoría de los encuestados conocieron la filosofía de Kiyosaki a través de Internet o por recomendación de un amigo. El libro más conocido del autor es Padre rico, Padre Pobre mientras que sólo el 20% de la población en estudio ha leído también su continuación, El cuadrante del Flujo del Dinero.
La gran mayoría ha conocido a Kiyosaki recientemente, hace menos de tres años. Sólo el 3% lo conoce desde hace más tiempo.

De todos los que siguen a Kiyosaki, existe un 25% que no sabe o no cree posible alcanzar la libertad financiera. En el caso del estudio, ninguno de los miembros que ha participado en el ha salido ya de la carrera de la rata.

Respecto a las posibilidades reales de salir de la “pobreza”, aplastante 85% cree que algún día saldrá de la carrera de la rata. En cuanto a los plazos para salir de ella, un 58% piensa que lo logrará en menos de 5 años (es llamativo que un 35% piensa que lo logrará en menos de tres años).

Las claves para alcanzar la libertad financiera están ligadas por igual a la combinación de formación en inversiones, formación empresarial e ideas de negocio. 

Respecto al nivel de ingresos, una gran mayoría ostenta un nivel retributivo inferior a los 30.000 € brutos anuales (cabe indicar que esta cifra puede llevar a cierto engaño pues ese nivel debería condicionarse al nivel de vida / coste de vida geográfico que puede ser inferior en Latinoamérica). 

Sólo el 17% de los encuestados es empresario y sólo el 3% es inversor. Por ello, el 80% de la muestra se encuentra en el lado izquierdo del cuadrante.

El 60% de los encuestados está endeudado, si bien, sólo el 25% dedica el apalancamiento financiero específicamente para el desarrollo de negocio.

Un 54% de los encuestados dedica más del 30% de su renta disponible a la cancelación de deuda. Contrasta el porcentaje de personas que se consideran contentos con su situación financiera, mayor a la cifra de personas que dedican su endeudamiento al desarrollo de negocio. Seguramente ello se debe a que entienden la compra de la vivienda como inversión sin considerarlo propiamente un negocio.

A partir de las respuestas a preguntas individuales y mediante cruces de variables obtenemos algunas conclusiones más que detallamos aunque no pueden considerarse significativas por lo pobre de la muestra.

El primer cruce y evidente está relacionado con algo aparentemente obvio pero que no todos tenemos en cuenta respecto a las posibilidades de salir de la carrera de la rata. La relación entre el nivel de estudios y el nivel salarial refleja el resultado lógico de que a mayor nivel de estudios, mayor salario.

Una conclusión no tan evidente está relacionada con el optimismo de la población. Cuanto más optimista, más se endeuda. Sin embargo, al incrementar el nivel de ingresos, no disminuye el porcentaje de renta disponible dedicada a la cancelación de la deuda. Ello nos sugiere que a mayor nivel de ingresos, mayor nivel proporcional de endeudamiento. 
También encontramos una correlación directa entre el nivel formativo y el endeudamiento. Así, a mayor nivel de estudios, mayor nivel de endeudamiento.

Existe también una correlación clara entre el nivel de ingresos y la inversión tanto en el 3er como en el 4º cuadrante. Sin embargo, se invierte significativamente más dinero en el 4º cuadrante que en el tercero. 

En el tercer cuadrante el máximo de rentabilidad alcanzada, entre un 5% y un 50% se alcanza con una inversión media de entre 12 y 30 mil €.

En el cuarto cuadrante el máximo nivel de rentabilidad alcanzada, entre un 5% y un 50% se alcanza con una inversión media de entre 30 y 60 mil €. Se identifican más casos de superación del 50% de rentabilidad en el cuarto cuadrante.

Finalmente al preguntarles sobre cuál es el cuadrante en el que se pueden obtener mayores rentabilidades, las respuestas se reparten por igual entre el tercer y cuarto cuadrante, si bien los empresarios apoyan mayoritariamente que es en el 3er cuadrante en el que se alcanzan mayores rentabilidades mientras que los no inversores aun no siendo inversores consideran el 4º cuadrante como el cuadrante en el que se pueden alcanzar mayores niveles de rentabilidad. 

Conclusiones y valoración 
Es una lástima no disponer de una masa crítica de respuestas mucho más elevada con la que poder realizar más hipótesis respecto a los patrones de comportamiento de los seguidores de Kiyosaki.

Respecto a la hipótesis sobre la imposibilidad de algunos miembros para aplicar los preceptos de Kiyosaki y, sobretodo, qué aspectos lo impedían, creo que se pueden sacar algunas conclusiones si bien nos basamos en resultados estadísticamente no significativos.

La primera conclusión que podemos extraer es que lo miembros de RichDadClub.es no somos ricos. Si hay alguno, no ha contestado o, quizás, por ser libre financieramente, no se considera interesante ser miembro del club. Creo que de ser cierto, sería un razonamiento muy equivocado pues no hay nadie más cerca del logro de un objetivo que quién quiere lograrlo (y eso, salvando fracasos, es garantía de éxito). Si yo fuese libre financieramente dedicaría parte de mis recursos a “financiar” el camino  hacia la libertad financiera de los que la están insistentemente buscándola (¿Es así en la realidad?).
La segunda conclusión a la que podemos llegar es que se cumple una de las teorías de Kiyosaki en las que se hace mención al hombre altamente instruido, alejado del éxito. Una relación positiva, a mayor nivel de estudio, mayor nivel de ingresos, se traduce en una consecuencia negativa para la búsqueda de la libertad financiera pues la cifra de endeudamiento crece proporcionalmente (y no de manera significativa para la participación en negocios) por lo que se aumenta la esclavitud y la atadura a la carrera de la rata.

La tercera y última de las conclusiones que se pueden sacar del estudio es que no se tiene medianamente claro los pros y los contras de operar en el 3er y cuarto cuadrante y se tiende a buscar la libertad financiera en el 4º cuadrante cuando se está ubicado principalmente en el primer cuadrante.
Cabe concluir, del estudio, que los preceptos de Kiyosaki se conocen, si pretenden pero más difícilmente se aplican, como el mismo indica, por la cultura educativa que nos acompaña desde nuestros primeros días.

Creo que la formación empresarial y el compromiso personal de cada uno de nosotros puede contribuir a salvar la realidad que nos acompaña, si bien, considero demasiado optimista pensar que en tres años la mitad de los miembros que han participado en este estudio estén ya saliendo de la carrera de la rata. Ojalá sea así, no se olviden de nosotros y nos ayuden a salir igualmente de ella.

Muchas Gracias.
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